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経営戦略

●事業承継
・円滑な事業承継を行いたい

・株主構成の見直しを行いたい

●M＆Ａ
・効率的に新規事業に参入したい

・事業規模を拡大したい

・後継者不在による廃業を回避したい

●SDGs・カーボンニュートラル
・企業価値を向上させたい

・ CO₂排出量を算定・可視化したい
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各種ソリューションを通じて

お客様の課題解決を

サポートいたします。

●国際ビジネス
・貿易取引の決済をしたい

・外貨を調達したい

・海外に販路を拡大したい

●ビジネスマッチング
・肥後銀行のネットワークを活用したい

・事業に役に立つ情報を知りたい

営業戦略

●リスクコンサルティング
・事業リスクを軽減したい

・BCP対策をしたい

営業
戦略

財務
戦略

IT
戦略

人材

戦略

資産
運用

経営
戦略

●資本政策
＜肥銀キャピタル㈱＞

・長期で安定的な資金を調達したい

・財務体質を改善したい
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お客様

●経営コンサルティング
・経営方針を明示したい

・DXに対応したい

・新たな企業文化を醸成したい

●福利厚生
・福利厚生制度を充実させたい

・従業員満足度を向上させ、人材を

確保したい

●脱炭素化支援
＜㈱KSエナジー＞

・再エネ電力に切り替えたい

・カーボンニュートラルに取り組みたい

●文書保管
＜肥銀ビジネスサポート㈱＞

・万一の災害に備えセキュリティ万全の

倉庫で保管したい

・社内のスペースを有効活用したい

●上場支援
＜九州ＦＧ証券㈱＞

・株式を上場したい

・社内体制を整備したい

●販路拡大支援
＜㈱九州みらいCreation＞

・ECモールを利用したい

・国内外の販路を拡大したい

ＩＴ戦略

●ＩＴ・ＤＸ
＜九州デジタルソリューションズ㈱＞

・業務の電子化により効率化を図りたい

・ＩＴインフラを構築したい

●キャッシュレス決済
＜肥銀カード㈱＞

・利便性向上による集客を図りたい



●リース
＜㈱肥銀リース・JR九州ＦＧリース㈱＞

・リース取引で設備を調達したい

・物件の事務管理を省力化させたい

●人材紹介
＜肥銀オフィスビジネス㈱＞

・優秀な人材を確保したい

・外部の専門人材を活用したい

肥後銀行では上記以外にも様々なソリューションメニューをご準備しています。

ご要望がございましたら、お気軽にお問合せください。

財務戦略

●シンジケートローン

●プロジェクトファイナンス

●アセットファイナンス(不動産流動化)
・資金調達手段を多様化させたい

・財務体質の改善・強化をしたい

●銀行保証付私募債
・資金の調達手段を多様化したい

・将来の調達コストを確定したい

・財務健全性を対外的にPRしたい

●人材育成
＜肥銀ビジネス教育㈱＞

・人材育成を加速させたい

・人材を定着させたい

●クラウドファンディング
＜㈱グローカル・クラウドファンディング＞

・資金を調達したい

－2－

人材戦略 資産運用

●資産運用
・余剰資金を有効活用したい

・将来に向けた資産形成をしたい

●信託
・オーナーの相続対策をしたい

・毎年贈与したい

・複雑な相続手続きを相談したい

産業支援

●医療・福祉

●農林水産

●観光産業

●電子デバイス関連

・各分野の情報を入手したい

・専門性の高い支援を受けたい



事業承継コンサルティングの流れ

経営者の皆様にとって大きな課題である事業の承継を円滑に進めるために、最適なスキームをご提案します。

事業承継コンサルティング

③実行支援

後継者への円滑な事業承継の実現

M＆A

現状調査・分析
ご意向確認
株価シミュレーション

お客様のご意向に
沿ったスキームの
構築・助言

資金計画策定
各種スキーム実行支援
(専門家連携)

概算の相続税試算、自社株式評価額による現状把握と分析

外部専門家とも連携した、お客様に最適な事業承継対策のご提案

●事業領域を拡大したい（川上、川下等への進出など）

●既存事業の選択と集中を図りたい（カーブアウト）

●後継者（親族・従業員）がいない

●業界の先行きが不安である

経営課題・ニーズ

戦略立案
・M&A実現に必要な情報の収集・調査
・M&Aスキーム構築に関するアドバイス

交渉のサポート
・実務手続き上の助言及び交渉の立会い

契約書類作成アドバイス
・M&Aに必要な契約書の作成に
関するアドバイス

②スキーム提案①課題整理

経 営

戦 略

最適な経営戦略により

持続的な企業成長を支援

肥後銀行ではお客様が

抱える様々な経営課題に、

最適な解決策をご提案

します。

●代表者の交代

●経営理念の承継

●議決権の承継

●自社株式や事業用の資産等を後継者に移転

●納税資金の確保

事業承継の
課題

事業承継の2大要素

経営権
の承継

財産権
の承継

これらの対策は相続発生までに対応が必要

企業の選定及び企業評価アドバイス
・お相手候補となる企業の選定、発掘
・企業評価における参考資料の作成
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事業の更なる成長や、後継者不在、業界の先行きに対する不安の解消等、お客様のニーズに沿ったあらゆる

M&A戦略をサポートします。

Ｍ＆Ａ業務の流れ



内外諸環境を調査・分析することで、次
の成長機会を明確にし、お客様の経営
戦略策定を支援します。

デジタルテクノロジーをベースとした組織能
力の構築プロセスを支援します。
新たな顧客体験の創造やコスト削減の実
現に向け、戦略立案やBPR支援を通じ、
競争優位構築を目指します。

組織が経営方針に向け動き出すために、
4つのアプローチで組織開発を伴走支援
します。伴走することで支援過程で生じる
課題に対応し、企業文化の醸成を目指
します。

このような悩みはありませんか？ ご支援事例

経営コンサルティング 3つの特徴

?DXに
対応したい

✓ DXに関する理解が社内で統一されていないため、
共通言語で議論できず、方針がまとまらない

✓ デジタルテクノロジーを使うことで、どのような戦略転換
の可能性があるか議論できる相手が欲しい

新たな
企業文化を
醸成したい

✓ 社内に挑戦機会が沢山生まれるようにしたい

✓ 新たな経営戦略を掲げ成長スピードを上げたいが、全
社で取り組むことができるか不安

次の
経営方針を
明示したい

✓ 新たな経営方針・戦略を策定するにあたり、異なる視
点を含めて議論していきたい

✓ 経営方針を会社全体に周知するためにも戦略策定を
進めたいが、どのように進めればよいか困っている

【お客様の相談事項】
社長交代に向け後継者と一緒に経営方針
を策定したい

【ご支援内容】
経営戦略の策定、社内向け説明会の開催

【お客様の相談事項】
事業承継に当たり経営戦略を策定し、自ら
の言葉で経営方針を社員に話したい

【ご支援内容】
デジタルを活用したマーケティング戦略立案

【お客様の相談事項】
市場成長に対応するために、人員拡大と
組織能力向上に取り組みたい

【ご支援内容】
管理体制および人事制度運営の伴走支援

お客様との
共同プロジェクト

1
柔軟な

プロジェクト設計
2

支店・KFGグループ
全体でご支援

3

プロジェクトの早い段階で当初の想定と
異なる状況や新たな重要課題が見えて
きた場合、可能な限り、“今、解決すべ
き課題”に対応できるようプロジェクトの
見直しをお客様にご提案します。

当行グループが有する多様なソリューショ
ンやネットワークを活用し、課題
解決をご支援します。

また、各支店とも必要に応じて連携し、
お客様の経営課題解決に貢献します。

必ずお客様との共同プロジェクトとし、
「独立性」「客観性」「専門性」を維持す
ることで、ディスカッションパートナーとなり、
双方納得できるよう努めます。

経営コンサルティングでは「経営方針・戦略策定支援」を中心に、経営課題全般へコンサルテーションを行います。

経営コンサルティング（経営戦略・DX戦略・組織開発）

1

経営戦略
策定支援

2

DX戦略
策定支援

3

組織開発
伴走支援
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SDGs・カーボンニュートラルコンサルティング
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顧客・消費者
環境問題やジェンダー平等などに対する関心の

高まりにより、顧客や消費者は

SDGsに取り組む企業を選ぶ傾向が強まる

社会的要請
世の中からの要請事項であるSDGsやカーボンニュー

トラルへ取り組むことで、経営上のリスクを回避し、

取引先の事業拡大に寄与する

政府・自治体
SDGsに取り組む企業への優遇

(入札の際の加点要件等）

「SDGs・カーボンニュートラル」への取り組みを支援し、貴社の企業価値向上に貢献します。

SDGsに取組む効果・必要性とは？

新入社員等
環境問題やSDGsに関心の高い人材は、

SDGsに取り組んでいる企業を選ぶ傾向が強まる

お客様

サステナブルファイナンス

「SDGs を知る」ことはもちろん、お客様の「事業とSDGs の紐づけ」、それらを踏まえた「優先課題の特定」や「目標設定」を支援します。
また、「各種認定制度の申請支援※」やPRの一環として「ホームページ作成支援」のほか、「脱炭素経営」に向けた支援も行っています。
社員様向けの研修機会としても是非ご相談ください。

●ポジティブ・インパクト・ファイナンス

国連基準での「評価書」作成・公表がセットになった、SDGs経営の
高度化を目的とする融資商品です。

●グリーンローン

●サステナビリティ・リンク・ローン

●ソーシャルローン

※SDGs登録制度、ブライト企業、事業継続力強化計画、健康経営優良法人等

主なコンサルティング内容

CO₂の算定は「炭削くん」にお任せ下さい！！

CO₂排出量を算定・可視化し、脱炭素経営を支援します。

脱炭素経営に取組む意義を“知る” 自社のCO₂排出量を“測る”

目標達成に向けて“減らす” 社内外に取り組み状況を“発信する”



福利厚生

【 従業員の安心を、経営の力に 】

従業員の「ファイナンシャル・ウェルビーイング（経済的安定による幸福度）」を叶えるために、御社の福利厚生をサポートします。

・人手不足

（人材採用難・離職懸念）

・福利厚生制度の課題

・将来への不安（年金問題・長寿化）

・共働き世帯増加（相談機会の減少）

・金融リテラシー不足（トラブル増加）

企業が抱える課題 従業員が抱える課題

福利厚生の一環として、肥後銀行の「ライフプラン支援」を導入

iDeCo＋
職場つみたて
NISA

企業型
確定拠出年金
（企業型DC）

資産形成制度による支援

職場のまどぐち
ライフプラン
セミナー

金融リテラシー育成支援 家計健全化の支援 もしもの備え

オフィスローン Web
ナイスパートナー

・福利厚生制度の充実による、企業競争力強化

・取組み開示による外部評価の向上企業価値の向上へ繋がる

・従業員満足度の向上

・・・人材の確保・離職防止

・職場で銀行担当者に相談できる

・資産形成意識の醸成による、家計の健全化 ・ 経済的な安心感

・金銭的な不安解消が生産性向上に寄与し、エンゲージメントが向上

・・・会社への貢献意欲の向上

企業にとってのメリット 従業員にとってのメリット
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脱炭素化支援＜㈱KSエナジー＞

持続可能な社会の実現に向けて、地域の脱炭素化に貢献するため再生可能エネルギーの発電・供給を行います。

お客様の脱炭素化への取り組みの具体案として、オンサイトPPAの提供による自家消費型太陽光発電設備の導入を支援します。

オンサイトPPAの仕組み

太陽光発電設備の
設置・所有・発電

管理・メンテナンスの実施

KSエナジー

敷地や施設の屋根を賃貸

再エネ電力を供給

初期費用なし

発電した再エネ電力を購入
自社で利用

お客様



リスクコンサルティング

企業を取り巻くリスクは、事業によって発生するリスクはもちろん、自然災害のリスクなど多種多様です。

肥後銀行では最適な法人保険をご案内し、お客様を取り巻くリスクの軽減をお手伝いします。
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損
害
保
険

生
命
保
険

事業リスクに備えたい

役員に万が一が起きた際に発生する

・売上減少リスク

・借入金が返済できないリスク

・自己株取得資金の工面

役員が罹患時の

・売上減少リスク

・事業継続リスク

建物・資産の損壊リスクに備えたい

火災・自然災害罹災時の
・建物や建物内動産の復旧費用
・再購入費用の調達

休業リスクに備えたい
火災・自然災害罹災時に
・営業・操業が停止した場合の売上減少損害
（休業・操業期間中の粗利益）の補償

資産形成にも活用したい

解約返戻金を活用した

・役員退職金や設備投資

・承継費用の準備

福利厚生を充実したい

役員・従業員の罹患時の
・見舞金支給

＜終身保険＞
一生涯の死亡保障

＜医療・がん保険＞
入院・手術費用

＜養老・年金保険＞
福利厚生・退職金積立

＜定期保険＞
一定期間の死亡保障

＜火災保険＞
・財物損害
・休業損害

●火災

●落雷

●破裂・爆発

●風災・雹災・雪災

●車両の衝突等

●水災 など

保険事故による

休業損害補償
＋

文書保管＜肥銀ビジネスサポート㈱＞

「ひぎん書庫(機密書類保管サービス) 」は、安心、安全な書類保管サービスを提供し、社内の書類保管のお悩みを解決します。

3つのメリット

セキュリティ

利便性

立地

・銀行関係書類(伝票等）保管40年の実績

・入出時は専用カード使用、監視カメラ、24時間警備など万全な体制

・非接触ICタグを使用した箱単位の保管管理になり、情報漏えい・書類の

紛失等防止

・WEBシステムで保管書類の入庫、廃棄等のオーダーが簡単に

・保管書類の集配サービス対応で見たいときにいつでも配送

・保管期日到来時にはWEBシステムでの廃棄案内実施

・熊本市中心部から約10分と良好なアクセス

・幹線道路沿いの高台に立地しており、低い災害リスク

肥銀ビジネスサポートの
ＨＰはコチラ ↓



●既発行株式の買い取り

●第三者割当増資引き受け

上場（IPO） ＜九州ＦＧ証券㈱＞

資本政策＜肥銀キャピタル㈱＞

経営計画の策定や財務分析など経営改善につながるコンサルティング業務のほか、中堅・中小企業への投資業務、

再生支援業務により、企業の成長や地域活性化に貢献します。

肥銀キャピタルの
ＨＰはコチラ↓
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●新株・社債の引き受け

●優先株式・劣後ローンによる

資金提供

財務体質

改善

事業承継

ファンド

●第三者割当増資引き受け

によるベンチャー企業支援
創業支援

C

F

返
済
額

C

F

返
済
額

C

F

返
済
額

ファンド活用による財務体質改善例(優先株式・劣後ローン)

ファンドからの優先株式や劣後ローン(期日一括返済)により、キャッシュフローと返済額とのミスマッチを解消。

併せて純資産も増加し、資金調達の余力が改善。

資本政策支援内容

・・・
C

F

返
済
額

C

F

返
済
額

C

F

返
済
額

・・・

劣
後
化

資産

負債

資本

優先株式・
劣後ローン

優先株式 劣後ローン

利 点
議決権比率に影響を与えることなく資本増強が可能

決算書上においても純資産が増加

一定の要件を満たすことで、金融機関では純資産として

認識可能（資本性劣後ローン）

留 意 点 発行に際して定款変更（株主総会特別決議）が必要
決算書上は、資本性劣後ローンも負債として計上されるため、

純資産は増加しない

優先株式・劣後ローンの特徴

＜導入前＞ ＜導入後＞

南九州に基盤を有する上場をご検討中のお客様に対し、地域証券会社として上場に関する支援を行っております。

●資本政策の提案

●組織体制、コーポレートガバナンス体制の整備・運用

●関連当事者取引の整理

●社内管理体制の整備、運用

●諸規程、業務フローの整備、運用

●予算統制制度の整備、運用

●主幹事証券、監査法人等の選定へのアドバイス 等

九州ＦＧ証券の
ＨＰはコチラ →

IPO支援

【上場前】

●予備調査の実施

●予備調査に基づく、上場準備をサポート

●上場適格性調査の実施

【上場後】

●上場後の適時開示に係る助言、指導

●上場維持要件の適合状況の調査

●予算策定、月次業績の確認、会議体への参加 等

J-Adviser業務
※J-Adviser契約を締結後の内容



国際ビジネス

販路拡大支援＜㈱九州みらいCreation＞

貿易取引、海外販路拡大による事業拡大、海外との取引で発生する為替リスクや外貨調達等、お客様の

海外ビジネスをサポートします。

・海外の市場調査をしたい
・海外へ販路を拡大したい/商品を仕入れたい
・貿易決済をしたい
・外貨を調達したい/為替リスクをヘッジしたい

海外ビジネスで直面する課題・ニーズ

主な国際ビジネス支援メニュー

海外ネットワークを活用し、

お客様の国際ビジネスに関する

ご要望にお応えします

営 業

戦 略

販路拡大・業務効率化に

つながるビジネスパートナー

肥後銀行ではお客様の

販路拡大や業務効率化に

つながるビジネスパートナー

の紹介等、お客様の営業

戦略のお手伝いをします。

－9－

*海外駐在員事務所 2004年開設 上海駐在員事務所
2023年開設 台北駐在員事務所

●市場調査 現地市況の調査、現地ネットワーク紹介

●現地アテンド 海外駐在員事務所*を活用した海外現地アテンド

●海外販路拡大 輸出入企業とのマッチング

●セミナー・商談会等のご案内 提携機関を通じた海外バイヤーとの商談アレンジ

●海外現地法人の資金調達 国際協力銀行と協調したクロスボーダー融資

●為替リスクヘッジ 為替予約、通貨デリバティブ(クーポンスワップ)

●貿易業務・外為取引 Ｌ/Ｃ取引、海外送金

地域商社事業を通じ、地域産業振興にかかる課題を解決いたします。

ECモール事業「よかもーる」 海外ビジネス支援事業

＼域内循環・地域DX化等の地域課題解決／ ＼外貨獲得に向けた「地域の国際部門」／

「地域デジタルプラットフォーム」によるECモール事業を通じ、地

域事業者と消費者をつなぐ「仕組み」を提供

ポテンシャルの高い熊本、鹿児島、宮崎の農林水産物を中心

とした輸出及び国内販路拡大による新たな需要創出

地
域
事
業
者
様

売
上
拡
大
ニ
ー
ズ

地域事業者様のトップライン拡大

肥
後
銀
行

チャネル

販売地域

販売相手

国内 海外

デジタル

（ECモール）
リアル

法人・事業者 一般消費者

ＥＣ事業部

海外事業部

ニーズに合わせてチャネル、販売地域、
販売相手を九州みらいCreationがアレンジ

・海外販売
・国内販売

地域消費者

国内消費者

海外消費者

エンドユーザー

よかもーるの
ＨＰはコチラ→



販路及び仕入を

強化したい

(製造業)

新たな受注先を開拓したい

肥後銀行では、上記以外にも幅広いビジネスマッチングサービスをご提供しています。

－10－

＜マッチングサービス＞

肥後銀行お取引先とのマッチング

による売上/仕入強化

＜通信販売＞

ネット通販を活用した

販路拡大・売上強化

＜製造業マッチングサービス＞

製造業に特化したマッチングサービスによ

る新たな受注先開拓

販路/仕入拡大

遊休地を有効活用したい

天災・自然災害等

リスクに備えたい

不動産を

買いたい/売りたい

＜集合住宅・商業用建物・駐車場＞

＜コインランドリー・コンビニエンスストア＞

建設による遊休地活用

＜不動産仲介業者＞

提携不動産業者ご紹介による

不動産売買支援

＜オペレーティングリース＞

航空機・船舶投資によるリターン獲得

(減価償却費計上)

＜天候デリバティブ＞

気温・降水など気候変動による

損失や費用増加への備え

＜損害保険＞

自然災害や火災による建物・設備の復

旧費用、売上減少損害への備え

不動産有効活用

資産運用

事業リスク対策

資産を有効に運用したい

売掛債権の回収不能

リスクに備えたい

＜ファクタリング＞

ファクタリングサービスを活用した売掛債権

回収リスク回避及び早期現金化

＜診療報酬債権買取＞

診療報酬債権・介護報酬債権

買取サービスによる早期現金化

＜海外コンサルティング＞

海外コンサルティング会社を活用した海

外企業の信用情報調査代行

与信管理

診療報酬債権、介護報酬
債権を流動化したい

海外企業の

信用情報を調査したい

ビジネスマッチング

新たな販売先・仕入先のご紹介や、コスト削減・フランチャイズ加盟など、お客様の様々なニーズに最適な肥後銀行のネットワー

クをご紹介します。

課題・ニーズ

●販路/仕入の強化 事業拡大へ向けた、新たな販売先、仕入先のご紹介

●与信管理強化 ファクタリングサービス活用による売掛債権回収不能リスク回避

●業務の合理化・効率化 アウトソーシング先、コンサルタント会社のご紹介、業務の合理化・効率化

●事業多角化 フランチャイズなど事業多角化に関するビジネスパートナーのご紹介

お客様

肥後銀行

①ご要望 ②提案

Ａ社

Ｂ社

Ｃ社

Ｄ社

Ｅ社

③面談調整

商談

肥後銀行ネットワーク

ビジネスマッチングサービス概要

≪ビジネスマッチングメニュー≫



●借入長短バランスの改善

●バランスシートのスリム化

●取引行の支援体制及び

資金調達力のアピール

●融資条件の均一化

●金融機関窓口の一本化
（交渉負担の削減）

●資金調達手段の多様化

●銀行取引の安定化

シンジケートローン

銀行保証付私募債

私募債のメリット

私募債イメージ

お
客
様

肥後銀行
（アレンジャー）

Ａ銀行

Ｂ銀行

Ｃ銀行

①組成委任 ②参加金融機関招聘

③金銭消費貸借契約の締結・融資実行

シンジケート団

複数の金融機関による協調融資団を組成し、同一の契約書・条件により貸出を行う融資形態です。

大規模な資金調達が可能となるのに加え、資金調達力のアピールにより対外的なイメージアップにつながる

などのメリットがあります。

特徴

一般的なシンジケートローンのスキーム

金融機関
取引強化

ＰＲ効果 財務体質
強化・改善

事務の
効率化

財 務

戦 略

資金調達手段の

多様化を実現

肥後銀行では通常の融資

に加え、様々なファイナンス

スキームをご提案します。

①

資金調達の

多様化

銀行借入とは異なる資金を

調達する手段の一つであり、

資金調達の多様化に

つながります

②

企業イメージ

アップ

③

調達コスト

確定

一定の財務水準を有する企

業によって発行されているため、

「優良企業」との評価が得られ、

信用力を対外的にアピール

することができます

一般的に私募債は固定金

利商品であり、調達コスト

が確定します。
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お
客
様

肥後銀行

財務代理人(発行代理・支払代理)

投資家(引受先)

私募債引受(資金交付)

元利支払

私募債発行
証券保管

振替機構

振替機関

肥後銀行

保証人

保証

銘柄情報登録

公募債と異なり、金融機関が引き受けることによって発行される社債です。

長期安定資金の確保、対外的な評価や知名度向上などＩＲ効果も期待されます。



アセットファイナンス（不動産流動化）

プロジェクトファイナンス

特定の事業・プロジェクトを独立した事業体とし、当該プロジェクトから生み出されるキャッシュフローを返済原資とするファイナンスです。

肥後銀行

不動産をSPC等に保有させ、不動産をオフバランスしつつ、資金調達を行う方法です。オフバランス化によるROAの向上、

有利子負債圧縮等の財務面の改善効果や、資金調達手法の多様化等につながります。

スポンサー/投資家

SPC

（特定目的会社）

電力会社等

ＳＰＣ（特別目的会社）

資産

（信託受益権）

資金調達

（融資）

出資

返済

融資

お客様

（現所有者）
売却代金

信託受益権売却

信託銀行

テナント

（含お客様）

投資家

他

配当

匿名組合出資 等

信託配当

信託受益権不動産信託

賃貸 賃借料

スキームイメージ(信託受益権の場合)

工事請負業者

運営・保守事業者

その他事業者

配当出資金

融資

返済

売電収入売電契約

●お客さまが自社で所有している不動産をSPCに売却し、資本効率を向上させることが可能

各種契約

費用支払

再生可能エネルギー関連のファイナンス事例

ポイント
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ポイント

●多額の資金を必要とするプロジェクトの資金調達に対応可能(発電所などのインフラ整備、プラント建設など)

肥後銀行



クラウドファンディング＜㈱グローカル・クラウドファンディング＞

クラウドファンディングと匿名組合の仕組みを活用して、お客様の課題解決に資するファンド（プロジェクト）を組成します。

グローカル・クラウドファンディングの
ＨＰはコチラ↓

設備導入時の多額の資金負担をせず、月々一定のリース料で物件の利用ができます。

リース取引を利用するメリット

●設備導入時に多額の資金が不要

●月々一定のリース料で物件が利用可能

●税金及び保険等の手続きが不要となり、事務管理の省力化が可能

●設備の使用予定期間に合わせ、柔軟に期間の設定が可能

リース

車両の管理をトータル的にサポート。

負担の多いメンテナンス部分のアウトソーシング効果が得られます。

自動車リース

お客様が選定した設備をリース会社がお客様に代わって購入し、

お客様に分割払いで販売する取引。

税務上リースに不向きな物件や所有を希望される物件には、

割賦販売取引をご提供します。

割賦販売

肥銀リースの
ＨＰはコチラ↓

様々な物件が対象となりますのでお気軽にお問合せください。

お客様が選定した設備をリース会社がお客様に

代わって購入し、お客様に分割払いでお貸しする取引。

お支払い頂くリース料には設備の購入代金や

固定資産税、保険料などが含まれます。

リース＜肥銀リース㈱・JR九州ＦＧリース㈱＞

－13－

JR九州ＦＧリースの
ＨＰはコチラ↓

● 短期間、高利回りを起点に一般投資家向けに企業PRを行う「プロモーションファンド」

● 自社の役職員向けに売上計画達成時のインセンティブを提供する「福利厚生ESファンド」

広告宣伝・企業PR

福利厚生の充実

資金調達とファン(支援者）の獲得

● 自社の事業や取り組みに対する共感を起点に投資を呼び込む「事業投資型ファンド」

● 社会課題や地域課題を解決するための寄付を募集する「寄付型クラウドファンディング」

新商品・サービスのマーケティング・販売

● 商品やサービスを販売する「購入型クラウドファンディング」

※ファンドイメージ



ＩＴ・ＤＸ ＜九州デジタルソリューションズ㈱＞

キャッシュレス決済

業種や目的によって異なるお客様のニーズに応え、それぞれの課題を解決に導くシステムを提供し、

ICTの分野で企業の成長と発展に貢献します。

九州デジタルソリューションズの
ＨＰはコチラ ↓

Ｉ Ｔ

戦 略

業務のデジタル化による

業務効率化・省力化

肥後銀行グループでは

お客様の日々の業務効率

化・省力化に欠かすことの

できないＩＴインフラ体制

構築・システム開発及び

キャッシュレス導入による

集客のお手伝いをします。

熊本県内のバス・電気鉄道・市電などの公共交通機関や、飲食店・小売店などの加盟店で相互利用できる

キャッシュレス決済「くまモンのＩＣカード」の導入により、集客効果が期待できます。

くまモンのＩＣカードの特徴

●集客力向上

商店街やバス・電車でも利用できるため、

お客様の利便性や回遊性の向上が図られ、

集客効果が期待できます。

●売上増加

商業系・交通系での共通ポイント付与や、

イベント・クーポン等によりお客様の購買機会

増加につながり、売上増加が期待できます。

商業加盟店

●キャッシュレス決済

◎簡単・便利

◎接触機会の減少

●1枚のカードで2つの機能

◎交通乗車券機能

◎商業電子マネー機能

●お得な特典・サービス

◎ポイントが貯まる・使える

◎スタンプラリーやレシートクーポン

◎オートチャージサービス

カード利用者

ポイント付与Ｐ

ポイント利用
Ｐ

◎決済専用端末および設置工事代金無料

◎加盟金無料

◎加盟店手数料・・・毎月の利用額の3％

※利用者への還元ポイント1％は肥後銀行負担

導入コスト
「くまモンのＩＣカード」の

ＨＰはコチラ↓

－14－

◎当月分のICカードによる売上は翌月15日に受取

◎売上代金から加盟店手数料とチャージ預かり金を

差引き、ご指定の口座にご入金(ご請求)

売上代金清算

提供

● DXの取り組みを強化したい

● 既存業務の効率化を図りたい

● ネットワークセキュリティを強化したい

● 企業PR、売上UPにつながるシステムを導入したいお客様

お客様の ニ ー ズ

… etc

ご 要 望

ITソリューション
提供

ＤＸ
コンサルティング

営業支援 原価管理

勤怠管理 給与計算

収納代行サービス

WEB口座振替受付サービス

ソリューション

メニュー

ＩＴ導入支援

ＩＴ
ソリューション

決済
ソリューション

自治体向け

ソリューション

KDS学校会計クラウド

給食費徴収管理システム

財務会計（ 経費精算 ）

セキュリティ診断 ネットワーク構築

… etc

©2010熊本県 くまモン#K20348



人材紹介＜肥銀オフィスビジネス㈱＞

人材育成＜肥銀ビジネス教育㈱＞

肥銀オフィスビジネスの
ＨＰはコチラ↓

肥銀ビジネス教育の
ＨＰはコチラ→

人 材

戦 略

人材採用・人材育成により

持続的発展のお手伝い

肥後銀行グループでは

お客様の持続的発展に

必要不可欠となる

人材採用・教育のお手伝

いをします。

－15－

公開セミナー

人事制度

コンサル

オーダーメイド

研修

お客様の業績・生産性向上につながる体系的な能力開発システムの提供や、研修の開催など、

教育事業を通じて企業の成長や発展のお手伝いをします。

●オーダーメイド研修

お客様との事前打ち合わせ

に基づき、人材育成に係る

現状の課題に応じたオーダーメイド型の

研修プログラムをご提案します。

●人材制度コンサルティング

人事制度運用の鍵となる「社員」の

満足度向上を図り、離職率の低下、

社員のやる気向上につなげます。

●公開セミナー

「仕事に役立つ」をコンセプトにしたセミナー

を定期的に開催しています。

多彩なテーマや階層に応じたセミナーを

ご準備しています。

肥銀ビジネス教育株式会社

企業にとって、人材確保は企業の将来性に関わる重大な問題です。

「肥銀オフィスビジネス株式会社」では、お客様の人材に関する課題解決をサポートいたします。

管理職・正社員の採用 プロ人材の副業活用 短時間の労働力確保

人材紹介サービス 副業・兼業人材紹介サービス スポットワーカーの紹介

➤初期費用無料・貴社の成長を

担う人材採用をお手伝いします。

➤貴社の課題解決に向け、「必要

な時期に、費用を抑えて」専門性の

高いプロ人材をご紹介します。

➤“この時間だけでも働いてほしい”

そのようなニーズに向けて、スポット

ワーカーをご紹介します。

●〈人材紹介サービス〉 イメージ

１. ご相談の内容によっては、当社が提携する

人材会社をご紹介する場合があります

２. 人材のご採用時のみ所定の手数料がかかります

(完全成功報酬モデル)

３. 残業代の未払いがある場合は、人材会社を

ご利用いただくことはできません

●支援内容

お取引先

企業さま

肥後銀行

肥銀

オフィス

ビジネス

提携

人材紹介

会社等

求職者

人材のご紹介 人材ニーズの

発生

求人情報の提供

求人票作成

提携

申込

斡旋

雇用契約



産 業

支 援

各産業分野に特化した

支援メニューご提供

肥後銀行では各分野で

情報を集約・分析し、

それぞれの産業が抱える課

題に対し、最適な解決

方法をご提案します。

観光産業

医療・福祉

電子デバイス関連

農林水産

－16－

電子デバイス関連企業のお客様のニーズ、課題に対して最適なソリューションの提供を行います。

農業分野の資金調達のご相談をはじめ、幅広い要望に専門的かつ柔軟に対応して、

最適なソリューションを提供します。

良質な地域医療と地域包括ケアシステムを実現するため、お客さまの幅広いニーズに最適なソリューションを

専門コンサルタントとの連携によりワンストップで提供します。

医療・介護業界を取り巻く環境の変化

人口減少

地域医療構想介護報酬改定

後継者不在少子高齢化

病院、診療所、介護施設など

業種・業態、事業規模に応じた

ソリューションプランを

オーダーメイドご提供します診療報酬改定

●開業をご検討のお客さまへ 開業予定地の診療圏分析、収支計画作成支援、情報提供

●建替、設備投資検討のお客さまへ
基本構想・基本計画の策定支援、不動産の確保・有効活用の提案、
医療機器の導入支援、情報提供

●収益力強化したいお客さまへ 経費適正化、病床転換・削減等支援、ICT導入支援

●医業承継を検討のお客さまへ 認定医療法人化支援、相続税対策提案、情報提供

●閉業をご検討のお客さまへ M&A売主・買主の招聘、跡地の有効活用、売却支援

地域医療構想

制度資金、 クラウドファンディングの紹介

●資金調達（運転資金、設備資金）

補助金紹介、補助金申請支援

●規模拡大（大規模化、面積、生産量等）

肥銀オフィスビジネスでの人材紹介

●人材の確保

提携会社様の紹介

●ICT化・スマート農業への転換

肥銀リース、制度資金の紹介

●機器等設備導入

販路拡大支援

●販売先を拡大・分散

熊本県内における観光産業の活性化へ向け、お客様の課題に対して最適なソリューションを提供します。

観光戦略

観光事業者様（宿泊業、飲食業、交通等）

と連携した企画立案及び実行支援

ビジネスマッチング

お客様の課題解決を実現するパートナーの

ご紹介及び情報提供

ファイナンス

設備資金、運転資金のご相談

ファイナンス支援

官民連携

行政・自治体の観光資源等情報提供

及び連携のコーディネート

●ファイナンス支援 運転資金、設備資金等のご相談

●情報提供とビジネスマッチング 事業拡大や販路拡大のための情報提供やビジネスマッチング

●新技術事業化 産学官連携のコーディネートや事業化支援

●サプライチェーン参入支援 熊本県内外への進出支援、各種商談会

●台湾企業向け支援 法人設立支援、事業用地情報紹介、協力企業紹介



資 産

運 用

資産運用により

余剰資金の有効活用

肥後銀行グループでは

多彩な商品ラインナップを

ご準備し、大切な資産の

運用方法や承継方法を

ご提案します。

活用方法① 「事業への再投資」

活用方法② 「会社の財務状況改善」

活用方法③ 「法人口座での資産運用」

余剰資金の

活用方法

投資に対する
ご意向確認

運用方法・
資産配分のご提案

定期的な
フォロー・リバランス

資産
形成・運用

資産承継

⚫ ご勇退後に向けた資金作り

⚫ オーナーご自身の資金有効活用

⚫ 従業員の将来に向けた資産形成

⚫ 相続税納税準備

⚫ 相続財産圧縮を想定した、生前の資産承継

⚫ 相続発生時に自社株を誰に承継させるか

⚫ 個人所有の不動産を誰に承継させるか

個人資産運用・資産承継

法人資産運用

検討・決定
運用開始

【資産運用商品例】 投資信託 外債公社債

資産運用のご検討は、余剰資金でお願いいたします。また、将来の利回りを約束するものではありません。

円滑な相続手続きを
実現したい

遺言書の作成の
ご相談から
相続発生後のお手続きを
サポートします。

遺言信託 安心つなぐ信託
（遺言代用信託）

想い贈る信託
（暦年贈与型信託）

安心みまもり信託
（代理人指定信託）

遺産整理業務

安心して次世代に
ご資金を遺したい

お客さまから信託された
ご資金を、相続発生時に
受取人に確実にお渡し
します。

毎年確実に
贈与をしたい

お客さまからお預かりした
ご資金を管理し、
毎年の贈与に関する
お手続きをサポートします。

老後の資産管理に
不安がある

あらかじめ代理人を
ご指定いただくことで、
認知症等になった際にも
資金の払出が可能となり
ます。

相続手続の負担を
減らしたい

煩雑な相続に関する
お手続きを相続人に
代わってお手伝いします。

「お客さまのゴール

（=将来の目標）」に合わせて、

様々な金融商品活用を

ご提案します。

「相続税への備え」や、「個人資

産でありながら、法人と関連があ

る資産」など、相続に関する

お悩みを解決します。

日々の運転資金や、将来設備投資のための待機資金等、様々な目的のある手元資金（=現金）。

しかし、低金利環境が続く中、現金は直ちに利益を生み出さない資産とも言えます。

株式※

※九州ＦＧ証券のみ取扱い

お客さま

肥後銀行運用ニーズ

ご提案・
定期的な情報提供

• ご意向に合った商品組成

連携

信託業務

運用検討フロー
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KFG・当行グループ会社のご紹介

肥銀リース株式会社
（リース・割賦業務）
〒862-0949
熊本市中央区国府1丁目20番1号
096-363-6611  

JR九州ＦＧリース株式会社
（リース・割賦業務）
〒812-0011
福岡市博多区博多駅前2丁目19番22号
092-481-4816  

肥銀カード株式会社
（クレジットカードおよび信用保証業務）
〒860-0845
熊本市中央区上通町10番1号
096-359-8311  

九州FG証券株式会社
（金融商品取引業ほか）
〒860-0047
熊本市西区春日1丁目12番3号 KFGビル8階
096-277-1311  

九州デジタルソリューションズ株式会社
（DXソリューションおよび収納代行サービス）
〒860-0047
熊本市西区春日1丁目12番3号 KFGビル6階
096-326-8880 

九州みらいインベストメンツ株式会社
(投資助言業)
〒860-0047
熊本市西区春日1丁目12番3号 KFGビル6階
096-312-9139

株式会社KSエナジー
(再生可能エネルギーの発電・供給事業)
〒860-0025
熊本市中央区紺屋町1丁目13番5号肥後紺屋町ビル
096-327-8080

肥銀キャピタル株式会社
（有価証券の取得・保有・売却および企業診断業務）
〒860-0807
熊本市中央区下通1丁目9番9号
096-311-5922 

肥銀ビジネス教育株式会社
（教育・研修業務）
〒860-0047
熊本市西区春日1丁目12番3号 KFGビル５階
096-326-1122  

肥銀オフィスビジネス株式会社
（事務受託業務・有料職業紹介事業）
〒860-0051
熊本市西区二本木5丁目1番8号
096-326-8698

株式会社肥銀ビジネスサポート
（文書等の整理集配送および物品管理業務）
〒860-0083
熊本市北区大窪1丁目1番26号
096-325-3788

株式会社九州みらいCreation
（ECモール事業(よかもーる),海外ビジネス支援事業）
〒860-0047
熊本市西区春日1丁目12番3号 KFGビル6階
096-274-8898

九州M&Aアドバイザーズ株式会社
（M&A仲介・FA事業）
〒812-0011
福岡市博多区博多駅前2丁目19−22 KFG福岡ビル10階
092-400-1007

＜KFG・当行グループ会社＞
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お問い合わせ先

法人コンサルティング部 096-326-8602 
産業イノベーション推進部 096-326-8692
金融資産コンサルティング部 096-326-8681
国際ビジネス支援部 096-326-8676

〒860-8615 熊本市中央区練兵町１

肥後銀行ＨＰはコチラ

チラ１１４


